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本周我市晴多雨少

趁天气晴好抓紧收割晾晒
预计未来七天，我市以多云天气为主。14日多云，夜里

转阴，部分地区有阵雨。15日至16日降水较明显，气温有所
起伏：15日阴有阵雨，16日阴到多云，有时有小雨。17日至18
日以多云为主，有分散性弱降水。

目前，单季稻处于成熟收割期，请农户趁晴好天气抓紧收
割晾晒。天气干燥，火灾隐患大，切勿在田间焚烧水稻秸秆。
晚稻处于灌浆乳熟期，请继续做好二化螟、稻飞虱等病虫害防
治工作。近期降水偏少，将影响柑橘果实膨大，有条件的农户
要及时给橘园灌水补水，促进果实膨大、提高产量。设施大棚
应做好秋季蔬菜培育管理：10月气温逐渐下降，且昼夜温差
变化大，夜里注意盖膜保温，白天及时卷膜通风，调节棚内温
湿度，满足蔬菜生长发育需要。

龙游国家农业气象试验站 张琦

近日，记者走进江山市碗窑乡府
前村“金鸡破晓”共富工坊，一座现代
化养殖小区依山而建：连片双层标准
化鸡舍整齐排布，自动喂料塔高高耸
立，屋顶光伏板泛着微光。不见传统
养鸡场的脏乱，一只只肉鸡，正悄然
撬动乡村共富大产业。

智慧养殖 筑牢产业底座
走进养殖小区内，只见智能水

帘、变频风机、全自动环控系统一应
俱全，全程智能化管控、精细化养殖。

鸡舍旁的展板列出了工坊的投
入与布局：一期总投资5000万元，由
碗窑乡协调争取省财政“一事一议”
项目资金，联合全乡9个行政村共同
出资建设，含 13栋标准鸡舍和屋顶
光伏，实现养殖与发电双向赋能。

“每栋鸡舍单批存栏约2.7万只，一
年可养三批，年出栏肉鸡可达130万
只。”江山温氏畜牧有限公司（以下简称

“江山温氏”）工作人员姚佳明介绍，公
司负责工坊运营，每年按出栏肉鸡每
只1元的标准向村集体支付租金，“明
年的租金，我们已经提前兑付完毕。”

产业底气来自龙头企业的实
力。作为浙西地区规模领先的肉鸡
养殖龙头企业，江山温氏深耕养殖十
多年，形成鸡苗孵化、饲料生产、标准
化饲养、成品销售的全产业链体系，
产品畅销长三角地区。2026年上半
年，企业出栏肉鸡 883.58万羽，实现
销售额2.27亿元。

拎包入驻 降低创业门槛
“我以前是导游，完全不懂养鸡，

了解到这个项目就想来尝试，一共承
包了 6号、7号两栋鸡舍，去年 11月
正式投产，现在已经完成第三批养
殖。”养殖户姜丽丽一边给矮脚黄鸡
喂食一边告诉记者。

她拧动鸡舍门边的一排旋钮：
“都是数字化管控，一键启动自动投
喂，饲料用量、进出料数据一目了
然。”旁边环境控制器上，温度、湿度、
光照、供水等信息实时跳动。“这些设
备要培训后才能上手，我们养殖户主
要是日常巡视，检查管线有没有异
常、数据有没有被设备误判。”

正说着，江山温氏技术人员蔡
鑫来到基地巡查。“姜丽丽的 7号鸡
舍这批鸡，还有一周左右就可以出栏
了。”他打开手机上的“家禽宝”系统，
这批鸡的全生命周期情况清晰显
示。“企业根据不同品种和生长周期，
为农户提供全生命周期专属养殖方
案，同时常态化巡检各鸡舍，协助解
决养殖难题、指导规范操作，为稳产
增收保驾护航。”

创业门槛有多低？江山温氏按
每只 0.7元向养殖户收取场地转租
费，农户交一笔合作意向金就能“拎
包养殖”。公司发放结算卡，鸡苗、饲
料、药品、技术全由企业提供，所有投
入记账入系统，出栏后统一结算、保
价回收成品鸡，农户不用找销路、不
用担心行情。

企业给农户的毛利平均每只 3
元左右，并根据养殖质量分级定价
——养得好，收益就高。姜丽丽刚出
栏的6号棚，扣除租金等成本后单只
纯利约1元，且随技术熟练度提升还

在上涨。
目前，13栋鸡舍已由包括姜丽

丽在内的8位周边乡镇养殖户承包，
自去年 10月起陆续投养，最快的批
次已养到第四批。

抱团共富 厚实集体家底
工坊红利，既惠及个体农户，更

厚实了村集体家底。“场地租金加屋
顶光伏发电收益，每年能为9个村稳
定增收共 250万元以上。”碗窑乡相
关负责人介绍。

“金鸡破晓”并非江山温氏首次联
动农户，却是公司首个标准化、规模化
的“村集体+企业+农户”三方联动共富
项目。姚佳明介绍，企业此前主要采
用“公司+散户”模式。2025年，企业联
动400户农户，统一供苗、全程技术护

航、保价兜底回收，全年为农户创收超
6000万元，户均年收入达15万元。

散户养鸡难在哪里？农户要自
己找地盖鸡舍，一次性投入一大笔
钱；鸡舍建得分散，设施往往老旧，
养殖效率低；鸡粪便难以处理，容易
污染环境。新模式把这几大难题一
次性解决了：工业化集中养殖，设施
更好、效率更高；农户不用掏钱盖鸡
舍，拎包就能进场养殖，风险小多了；
村子的环境也更干净。

工坊边上，二期工地的土方车正
来回穿梭。这里规划了 14栋新鸡
舍，预计明年年底完工。

不止碗窑乡，坛石镇、塘源口乡、
虎山街道……“村集体+企业+农户”
的抱团模式正在江山各地复制，一批
共富基地正在拔节生长。

本报讯（报道组 张曌 通讯员
行林林）近日，常山县辉埠镇黄坞岭
村党支部书记、村委会主任曾国欣和
村干部们走进农户家收鹅。半年前，
村里将一批鹅苗送到村民家中，鼓励
大家利用房前屋后的闲置空间发展庭
院养殖。眼下，项目迎来集中回收期。

今年 3月，黄坞岭村推出“村集
体免费供鹅苗、农户代养收益反哺”
的“活力鹅”共富项目：村集体免费

向农户提供鹅苗，农户每领养 10
只，只需返还 1只成年大鹅给村集
体。经过前期多次养殖试验，村里
最终选定存活率超 95%的“灰头鹅”
作为养殖品种。

目前，全村共有 80多户农户参
与项目，除本村村民外，周边农户也
陆续加入，累计发放鹅苗 1600 多
只。多数农户以 20只为起步规模，
管护得当的情况下，一户每年可增收

四五千元。“我养了 70只，在农村搞
点小副业，赚点零花钱，很好。”村民
孔初四说。

产品有特色，销路也跟上了。村
里设置兜底回收机制，同时放开自主
销售渠道，给农户充分的选择权。“村
里统一回收，30元一公斤，给村民兜
底。村民也可以自己卖，土鹅在市场
上卖可以卖到40元到60元一公斤。”
曾国欣说。

此外，村里主动对接直播团队，
签订战略合作协议，搭建线上线下统
销渠道。“自上周启动销售以来，每天
都陆续收到订单。”曾国欣介绍。

下一步，村里计划与浙江农林大
学合作打造保种育种基地，建设鹅苗
孵化中心。项目建成后，可大幅降低
鹅苗成本，把更多实惠留给农户，持
续壮大村集体经济。

常山黄坞岭村“活力鹅”迎来回收季

本报讯（记者 林敏 报道组 张
丽莹 文/摄） 10月8日上午，衢江区
峡川镇燕园数字花菇产业园智慧菇

房内温暖湿润，多层钢架菌床上，红
褐色基质间一簇簇虎松茸破土而出。

虎松茸因色泽似虎皮而得名，肉
质滑嫩、香味浓郁，菌盖黏液中含有
特殊核酸，营养价值较高，是近年来
市场关注度较高的珍稀菇类。

“今年 7月我们先小批量试种，
效益不错。”产业园技术人员李志坚
说，上月初园区规模化投放 5000个
菌包，到 10月 8日刚满一个月，首批
虎松茸开始陆续出菇，“再过十来天
就能批量采收上市，预计日产量达
150公斤到200公斤。”

“虎松茸市场价每公斤 50到 70
元，一年可种三茬。5000个菌包单
茬产量 1500到 1750公斤，全年三茬
可达四五千公斤。”李志坚介绍，“江
苏、上海等地客商纷纷提前预订，菌
菇供不应求。”

稳产高产的背后，是峡川镇日渐
厚实的食用菌产业基础。去年，峡川
镇引进高科技设施农业企业浙江燕
园生物科技有限公司，整合种植、菌
菇加工、冷链物流、光伏利用和废弃
物循环利用等功能，形成全产业链布
局。作为浙江黑皮鸡枞菌头部生产

企业，产业园黑皮鸡枞菌日产能达
1800公斤。面对市场对珍稀菇类日
益多元的需求，企业引进成熟的虎松
茸栽培技术，推动新品种快速从试验
走向规模化种植。

扩产计划也已排定，产业园负
责人刘章水说：“接下来盯着订单反
馈，按需扩种，先把虎松茸加到三个
菇房。”随着虎松茸上市，产业园用
工需求同步增加，目前已吸纳本地
劳动力 60人，后续将增加到 120人
左右，就业人员年人均收入两万元
以上。

衢江虎松茸规模化试种成功

虎松茸

本报讯（记者 吴婧涵 报
道组 徐露婷 通讯员 蔡宇瑜）
10月6日，开化县村头镇上安村
红高粱进入收割期。梯田上，连
片高粱穗随风翻滚，满目火红。
村民们手持镰刀，收割、捆扎、搬
运一气呵成。“早上6点就来了，
下午 4点半收工，一天能挣 100
元。”村民郑菊花说，她家种的红
高粱已按每公斤 5元的价格全
部卖给村集体。

上安村山高路远，村民守着
500 多亩梯田过日子，广种薄
收。村里先后尝试种植蔬菜、玉
米、向日葵等作物，均因效益不
佳未能持续。2015年，上安村
将目光投向旱地作物红高粱，试
种 240亩，不仅产量颇丰，酿出
的高粱酒还供不应求。

高粱酒存储时间越长，味道
越醇厚，但这也意味着资金回笼
慢、种植回本周期长。为拓宽销

路、加快回本，今年村里试种近
100亩可食用高粱，眼下同样迎
来丰收。“我们把生产高粱面、高
粱年糕、高粱馒头的想法告诉了
省农科院专家，他们推荐了淀粉
含量高、适合加工的‘金糯红 10
号’品种。”上安村党支部书记余
雄富介绍。

今年上安村共种植红高粱
近 500亩，亩产近 300公斤。村
里正加快建设自有加工产业
链，目前已经完成设备招标，引
进高粱面、高粱年糕生产设备，
预计 12月投产。“我们村已拿
到 SC食品生产许可证，加工产
品可以进入商场超市销售。”余
雄富说，“从原粮、原酒到深加
工商品，上安村正逐步实现种
植、加工、销售一体化，我们希
望这片红高粱真正成为带动村
民增收、壮大村集体经济的富
民产业。”

500亩梯田迎丰收

开化上安村红高粱开镰

本报讯（记者 徐敏 通讯
员 王雯琪 毛丽津） 10月5日，
江山市碗窑乡金龙村的山间果
园硕果满枝，村民挎着竹篮穿梭
藤蔓间，麻利地完成采摘、分拣、
装箱。一箱箱猕猴桃随即装上
快递车，发往杭州、上海等地。

金龙村地处碗窑水库库区，
是典型的深山生态村，常住人口
不到200人，多为留守老人。作
为国家一级水源保护区，这里不
能落地工业项目，村民靠山吃
山，世代种植油茶和猕猴桃。库
区水土好，长出的猕猴桃果肉饱
满、清甜多汁。

果子是好果子，卖果子却成
了“老大难”。“留守老人会种不
会卖，在外务工的想帮忙，又不
懂线上接单、物流发货。”村党支
部书记郑建强说。往年丰收季，
猕猴桃只能靠熟人零星买走，销
量不稳、价格上不去，“丰产不增
收”困扰村民多年。

转机出现在去年底。有着
多年电商从业经验的郑建强当
选村党支部书记、村委会主任。
上任后，他便带着村两委班子成

员和乡人大代表挨家挨户摸排，
逐一摸清全村猕猴桃、油茶的种
植规模、农户收成、销售渠道和
实际难题。

摸清家底后，郑建强做了一
个决定：把自己深耕电商行业多
年积累的全国客户资源，无偿共
享给村集体。村里随即创新推
出“村集体兜底全程代销”模式
——从线上店铺运营、实时订单
承接，到物流对接、统一打包、发
货配送、售后跟进，全流程由村
干部专人专班负责。种植户不
投一分钱、不操一份心，只管安
心管护果园、采摘果实。

“以前种猕猴桃全靠碰运
气，熟人买一点，剩下的就滞销，
价格高低没个准数，一年到头心
里都不踏实。”67岁的种植户徐
忠旺家中种了3亩猕猴桃，亲眼
见证了卖果模式的巨变。如今
线上销路打通，价格稳定可控，
不用自己奔波推销，“收成稳稳
当当”。

截至目前，金龙村百亩猕猴
桃基地已通过线上直销猕猴桃
近2万公斤。

线上直销近2万公斤

深山猕猴桃搭上“云快车”

晒秋
近日，在开化县何田乡大源头

村，天气晴好，农户将丰收的玉米
铺在老屋前的空地上晒秋，金灿灿
的玉米铺满庭院，勾勒出一幅喜人
的乡村丰收画卷。

记者 吴婧涵 报道组 徐露婷
通讯员 余志明 摄

一“鸡”兴产业 抱团启共富

江山“金鸡破晓”激活发展动能
记者 林敏 通讯员 王俊 王锦 文/摄

现代化的鸡舍。

本报讯（报道组 郑晨 通
讯员 叶欣）近日，在柯城区石
室乡响春底村老街上，普查人员
围着一棵胸围一米多的樟树忙
碌：测定位置、量树高、测冠幅、
拍全景照，数据当场录入全省古
树名木管理系统。据悉，柯城区
第三次古树名木资源普查已进
入进村入户实地调查阶段。

“本次普查以乡镇为单位逐
村摸排，首次采用卫星遥感影像
和无人机航测全面筛查，再进村
逐株实地复核，对全区古树名木
展开全方位摸底。”柯城区林业
局相关负责人介绍，与以往相
比，此次普查呈现“数字化加持”

“建档全覆盖”“管护多元化”等
特点。普查通过“天上看、地上
查”，逐株摸清底数；每株古树的

树种、树龄、位置、生长状况全部
录入电子数据库，实现“一株一
档、动态更新”。

根据第二次古树名木普查
结果统计，柯城区共有登记在
册的古树名木 1097 株。本轮
普查重点锁定散生及偏远山区
的零星古树，不让一株老树

“黑”在名录之外，古树家底有
望进一步刷新。

近年来，柯城坚持“一树一
策”开展救护，为每株衰弱古树
定制复壮方案；发布全市首份
《古树名木司法保护令》，构建
“行政巡查＋司法监督＋依法追
责”闭环保护模式；推行古树社
会认养，探索分级巡查机制，加
快形成全域覆盖、动态监测的管
护体系。

柯城清查古树家底


