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“80后”党员杨璟，常山县白石镇白石村人。他是创业者，是村党支部副书记，也是柯城区曙光爱心公益服务中心的创始人。
从捐钱行善，到出钱出力，再到聚众聚力，杨璟深耕公益事业14年，个人累计捐赠55万元，带动团队帮扶万名群众，先后获评全国优秀志愿者、常山好人。

开化青年陆世文：

一石藏山水 一业兴乡村
记者 章卫平 邓亮

“常山好人”杨璟：

微光成炬暖乡邻
记者 林敏

从舟山高校校园里白手起家的电商创业者，到深耕乡土产业的返乡助农者，再到布局乡村共富生态的产业规划者，1993年出生的开化青年陆世文，用十余年时间走出一条“校园创业—返乡深耕—产业拓新”

的完整成长路径。

陆世文以市场营销专业学识为根基，以物流电商为起点，深挖家乡龙潭青石与茶文化价值，串联起民宿、园林、文创、农业、科普、文旅等多元业态，在乡村振兴的沃土上，书写青年实干者的成长答卷。

一本“民生温度”台账
杨璟职高毕业后，当过手机维修学

徒，开过手机卖场，承包过宾馆，经营过
茶山。2017年，他进入农产品配送行
业。2022年，他把小小的门店做成3000
多平方米的仓储配送中心，闯出了属于
自己的一番事业。

日子越过越好，杨璟心里那份“回
馈社会”的念头也越来越笃定。每年春
节前，他都会走访四五户生活困难的家
庭，送去生活物资和慰问金。这个习
惯，一坚持就是十几年。“在我最难的时
候承蒙他人相助，如今我有了能力，理
应把这份善意传递下去。”杨璟说，自己
今天的幸福生活离不开自己的奋斗，也
离不开曾经帮助过他的好心人。“我知
道，慰问品和慰问金无法彻底改变他们
的处境，但我想尽一点绵薄之力，让他
们感受到社会的关爱与温暖，更有勇气
去做生活路上的‘追梦人’。”

2016年，杨璟加入衢州市衢江爱心

联盟协会，除了出钱，还出力。好几次，
为了安心做公益，他干脆关掉店门就出
发。“我只能一心一意做一件事情。人
生的意义不只有赚钱，还应该有不求回
报的付出。”他说。

为了帮助更多有困难的人，杨璟牺牲
大量休息时间，走街串巷、入户走访，为老
兵清洗空调，给高温下的劳动者送清凉，
替困难家庭免费更换用电线路……他随
身携带的一本台账，记录着一位位困难
群众的真实需求。

一张“爱心接送”值班表
一个人做公益，力量终究有限。从

单一捐钱，到加入公益组织躬身参与服
务，再到组建自己的团队，杨璟的公益
之路越走越宽。

2022年，杨璟牵头成立柯城区曙光
爱心公益服务中心，开启“聚众人之力、
行专业公益”的新篇章。他和公益团队
关注行动不便的老年人、残障人士等群
体，为他们提供陪同就医配药、代买生
活物资、助餐送餐、上门保洁等服务。

暖心服务清单越拉越长，也涌现出
更多温暖的人和事。在市区华都米兰
春天小区，居民毛女士的儿子周周（化
名）身患肢体、智力双重障碍，无法言语
也无法独立行走，需每周三次前往医院
接受康复治疗。随着孩子日渐长大，毛
女士愈发力不从心，每逢刮风下雨，一
手撑伞、一手推轮椅的就医路，成了她
最大的难题。

去年上半年，毛女士向相关部门求
助。杨璟得知后，马上承接帮扶工作。
他组建“曙光爱心党员助残先锋队”，集
结 8名党员志愿者，轮流接送周周往返

医院。除了接送，志愿者们还时常上门
探望，送去牛奶、水果等慰问物资，用点
滴温情慰藉了这个陷入困境的家庭。

类似的温暖故事还有很多。2024
年，柯城区石梁镇麻蓬村一名学子刚收
到大学录取通知书就被确诊白血病，高
昂的治疗费让整个家庭陷入绝境。杨
璟得知后带头捐出5000元，又联动多方
力量发起专项募捐，为女孩筹得近10万
元善款。如今女孩身体状况逐渐好转，
重新燃起生活的希望。

最近，杨璟正致力于落实推进“柯
城区困难家庭安全用电”项目。“通过专
业志愿者入户改造老旧线路、排查安全
隐患，切实守护困难家庭的居住安全。”
杨璟说，“今年计划完成100户老旧线路
改造，目前已经完工 20多户，每一户都
要摸排到位、施工规范，才能真正让群
众安心。”

一条“温暖民心”履职路
2025年，杨璟当选常山县白石镇白

石村党支部副书记。他把多年积累的
公益帮扶经验带进乡村治理，让乡邻
受益。

杨璟上任不久，就遇上一件令人揪
心的事。村里一位年近八旬的老人谢
金凤，因居家用火不慎引发房屋火灾，
在事故中不幸重度烧伤。巨额治疗费
让本就不富裕的谢金凤一家陷入困
境。杨璟得知后上门探望，当即捐款，
又联动爱心人士、公益伙伴发起募捐，
帮这户人家解了燃眉之急。

此后，杨璟持续跟进老人的康复
情况，陪同医疗专家上门回访，全程关
注老人的伤情恢复进展。“没有你们，

我真的不知道怎么办，多谢你们救了
我的命！”伤情逐渐好转的谢金凤说，
这份雪中送炭的温情，让她真切感受
到了温暖。

扎根乡村履职之后，杨璟实打实当
起了为村集体和村外各界牵线搭桥的

“连心人”。在入户走访中，他发现村里
留守老人、慢性病患者数量较多，优质
医疗资源难以直达基层。为此，他多方
奔走，推动白石村党支部与浙医健衢州
医院相关党支部结对，携手打造“红色
健康共同体”党建联建平台。依托这一
平台，优质医疗资源持续下沉到白石

村，专家义诊、健康体检、慢病随访、日
常护理等服务定期进村入户，让村民们
享受到专业、便捷的医疗照护。

此外，杨璟主动对接外界各商会资
源，精准帮扶村内生活困难老党员，逐户
发放慰问金，把实打实的关怀送到老党
员心坎上。他多次组织各商会企业家走
进白石镇，沉浸式体验当地集市文化，带
动土特产销售，助力村民增收致富。

杨璟还将做公益练出的耐心与同
理心用于村里的矛盾纠纷调解，以温情
化解邻里隔阂，让公益成为基层治理的
柔性力量。

陆世文打理民宿院落。图片由受访者提供

校园创业
电商物流初展锋芒

9月7日，在开化县芹阳街道密赛村
“源茶清舍”，浓荫如盖的大树静立院旁，
庭院里米黄色碎石铺满地面，一条小径
蜿蜒穿梭其间，勾勒出悠然的庭院轮廓。

这是陆世文所打造的庭院，但他原
本并不从事文旅行业。2011年，18岁的
陆世文考入浙江海洋学院，彼时国内电
商刚刚萌芽，陆世文瞄准学生返乡携带
舟山海鲜特产的需求，依托平价货源与
上门配送服务，赚到人生第一桶金 7万
元。之后，他敏锐捕捉到快递行业爆发
式增长机遇，拿下浙江海洋学院校内快
递独家经营权。

三年快递运营，让陆世文看透“物
流与电商不可分割”的底层逻辑。2015
年 1月，他成立舟山讯微飞驰电子商务
有限公司，同步布局淘宝线上店铺，自
营5家主营坚果、服饰等品类的网店；同
年 2月，他返乡布局家乡市场，出资 50
万元收购开化百世汇通区域经营权，成

立开化万通物流，打通舟山电商与衢州
本地物流链路。

“创业路上并非一帆风顺。”陆世文
说，初入行业时因轻信他人，一笔转让
费让他蒙受损失。“做事不必过度犹豫，
但事前要把控风险，在可控范围内就大
胆尝试。”陆世文将过往的经验教训转
化为成长的必要积累。

到2015年，陆世文的公司全年营收
达 600万元，拥有全职员工 39人、兼职
大学生 23人。大量在校学生在他的平
台获得实践就业机会。创业让陆世文
完成从校园小商贩到综合性电商物流
企业创始人的蜕变，也为他积累了资
金、管理经验，开拓了产业视野。

2017年硕士毕业后，陆世文怀揣乡
愁选择回到开化，把多年积累的创业经
验带回故土。他运营县域快递物流业
务，同时抓住密赛村打造未来乡村的时
代机遇，完成从电商物流商人到乡土文
化运营者的转型。

扎根开化
石茶共生绘就共富图景

2022年，得知家乡推进未来乡村建
设，陆世文投入 150多万元改造自家老
宅。他主动学习园林美学，与行业能人
交流，在实操中快速吃透植物养护、空
间借景、生态搭配等专业知识，打造出
了民宿院落“源茶清舍”。

庭院里，各类景观树木错落排布，
有的孤植一隅，自成一方景致；有的三
五成簇，枝叶相互交叠。光影穿过树
冠，洒向绿意盎然的青苔，落在碎石与
木道之上。陆世文在设计庭院时，摒弃
了杂乱无章的原生野趣，通过修剪、造
景、色彩搭配打造“懒人花园”，庭院无

需高频打理也能四季景致和谐。
“这个庭院打造是交了学费的，之

前用的碎石颜色不适合，种的苗木因为
不了解习性，也都养死了。”陆世文笑着
说，转型文旅业并没有那么容易，需要
持续学习。

走进“源茶清舍”屋内，可见随处摆
放着密赛村独有的龙潭青石，有的石头
剖面看上去如同一幅天然水墨画，有的
石头在原有特征之上略加雕琢，好似一
条浑然天成的鱼。

“龙潭青石在开化有悠久的历史，每
一块石头切开来，里面的花纹都不一样。
你永远不知道一刀下去，会看到什么。”陆
世文说，他受父亲影响，喜欢上龙潭青石，
深入了解后发现龙潭青石可打磨茶台、作
为景观摆件、用于庭院造景，兼具实用与
美学价值，是独属于开化的乡土资源。

陆世文开始将龙潭青石转化为市
场化文创产品，他请来石雕工艺大师，
依照龙潭青石石材天然山水纹路创作，
最大化呈现自然画意；他不断丰富摆
件、茶器、庭院造景石材等产品体系，比
如创新推出的青石茶台，省去了传统茶
台排水结构，让古老的乡土石材适配现
代生活美学。

依托民宿流量，陆世文推出的龙潭
青石文创产品销路不错。他以民宿为
文旅窗口，让往来游客沉浸式感受龙潭
青石的独特韵味，让藏在山野间的龙潭
青石走出乡村、走进大众视野，为家乡
乡村振兴注入了鲜活的本土力量。

布局未来
打造青石文旅全链条

如今的陆世文并未停下探索脚步，
他开始尝试更多乡村振兴的做法。“最

近刚落地了几十亩特色农业大棚，种植
茶叶、时令果蔬，一方面为民宿提供茶
点、特色农产品，另一方面依托自身电
商流量向外销售。”陆世文说。

与此同时，2000平方米青石园林样
板基地已快完工，未来将用于集中展示
青石造景、茶空间定制成品，成为龙潭
青石科普阵地，面向游客、青少年普及
龙潭青石文化，填补县域特色石材科普
空白。

“长期规划分为两方面，一方面搭
建乡村云仓储平台，整合县域农产品、
青石文创、民宿文旅产品，打通线上线
下一体化产销渠道。”陆世文说，“另一
方面规划龙潭青石文化博物馆，依托
自有原料储备，大幅降低场馆建设成
本，集中展示多年收藏原石、文创成

品、园林造景案例，打造专属开化密赛
村的乡土文化地标，持续激活乡村文
旅流量。”

在经营思维上，陆世文更看重产
业联动与长期价值：物流为民宿、农业
提供流通支撑，民宿为青石文创引流，
园林样板、科普馆、博物馆形成文旅体
验闭环，农业种植完善配套消费。“我
希望通过产业布局留住乡土文化，带
动村民增收，让独属于开化的东西被
更多人看到。”

采访结束时，陆世文走到院子里，
指着一块还没打磨的原石说：“这块石
头，我放了两年了，还没想好做什么。”
龙潭青石在河滩上躺了上千年。从校
园创业到扎根乡村，陆世文要做的事
情，也在等待时间的验证。
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